
  

 

「初めての輸出に挑戦！ 海外販路開拓セミナー」の開催について 

 

２０２５年７月２８日 

株式会社 十六銀行 

 

十六フィナンシャルグループの株式会社十六銀行（頭取 石黒 明秀、以下「当行」と   

いいます。）は、りそなグループのりそな決済サービス株式会社（代表取締役社長 秋山   

浩一、以下「りそな決済サービス」といいます。）と、「初めての輸出に挑戦！ 海外販路   

開拓セミナー」を開催いたしますので、下記の通りお知らせします。 

国内市場の縮小や円安水準の継続を背景に、輸出による新たな販路開拓・拡大を指向  

する企業が増加しています。一方で、初めて輸出に挑戦する中小企業は「何から始めれば

良いか分からない」「経験やノウハウがない」といった課題に直面しており、新たな一歩を

踏み出すことができない企業や、取組みを継続できない企業が多く存在しています。 

本セミナーでは、当行より、地域の中小企業の海外進出の傾向とその変遷をお伝えする

ほか、中小企業の海外展開支援サービス「おまかせ貿易」を提供する株式会社      

ＳＴＡＮＤＡＧＥより講師を招き、海外販路の開拓および拡大に活かすことのできる手法

について解説します。また、りそな決済サービスからは、輸出後の資金回収にかかわる  

リスクおよび「輸出債権保証サービス」を活用したリスク軽減策についてお伝えします。 

 

記 

１． 開催概要 

日 時 ２０２５年９月１０日（水）１５：００～１６：１０ 

開 催 方 法 オンライン形式（ＺＯＯＭ） 

主 催 
株式会社十六銀行、りそな決済サービス株式会社、 

（セミナー運営）りそな総合研究所株式会社 

プログラム 

〇第１部（１５：００～１５：１５） 

お客さまからのご相談から読み解く、海外進出の傾向とその変遷 

登壇者：十六銀行 ソリューション営業部 海外サポート室 

室長 堀江 幸康 

〇第２部（１５：１５～１５：５０） 

 円安・関税時代を勝ち抜く！ＢｔｏＢで実現する 

“売れる海外販売戦略” 

登壇者：株式会社ＳＴＡＮＤＡＧＥ 国内営業部 

部長 加藤 大介 氏 



 

〇第３部（１５：５０～１６：１０） 

 輸出債権にかかる与信管理のアウトソースについて 

  登壇者：りそな決済サービス株式会社 

常務執行役員 岡村 竜也 氏 

参 加 費 無料 

定 員 １００名（先着順） 

申 込 期 限 ２０２５年９月８日（月） 

申 込 方 法 こちらからお申込みください 

※詳細については後掲のチラシをご参照ください。 

 

２．お問い合わせ先 

ソリューション営業部 海外サポート室 堀 江（０８０－４６３５―７１５４） 

宇佐美（０８０－７２４６－３３４７） 

 

以 上 

 

【ご照会先：十六フィナンシャルグループ（広報） ＴＥＬ ０５８－２６６－２５１１】 

https://forms.gle/9NdxbvBD3bFNt6fp9


国内市場の縮小・円安傾向を背景として、海外への販路拡大を指向する企業が増加しています。

第１部では、海外進出に関する相談の傾向とその変遷、海外への販路開拓を指向する企業が増加している
状況とその背景について、十六銀行からお伝えします。
第２部では、“初めての輸出”に挑戦する中小企業が直面している「何から始めればいいのか？」
「経験もノウハウもない」といったお悩みを解決し、海外販路開拓を実現するための初めの一歩について、
STANDAGE（スタンデージ）から解説します。
第３部では、リスク管理の一手法である「輸出債権保証」について、りそな決済サービスから解説します。
海外市場への挑戦、販路開拓・拡大を検討されている企業のみなさまは、ぜひご参加ください。

お申込みは裏面をご覧ください！！

参加費無料
定員

オンライン:100名

～円安時代の追い風をどう活かすか？中小企業のための現実解～

初めての輸出に挑戦！

表示有効期限 2025年9月10日

※セミナー内容は変更の可能性があります。
※講師と同業の方の参加はお断りいたします。
※録音・録画はご遠慮ください。

第３部 15:50～16:10

輸出債権にかかる与信管理のアウトソースについて

講師：りそな決済サービス株式会社 常務執行役員 岡村 竜也 氏

program

第２部 15:15～15:50

円安・関税時代を勝ち抜く！BtoBで実現する“売れる海外販売戦略”

講師：株式会社STANDAGE 国内営業部 部長 加藤 大介 氏

主催：十六銀行、りそな決済サービス （セミナー運営）りそな総合研究所

第１部 15:00～15:15

お客さまからのご相談から読み解く、海外進出の傾向とその変遷

講師：十六銀行 ソリューション営業部 海外サポート室 室長 堀江 幸康

海外販路開拓セ ミ ナ ー



お問い合わせ

講師紹介

お申込み方法・セミナー当日までの流れ
（個人情報の取扱いに関して、以下の利用目的をご確認の上お申込みください）

以下の点にご注意ください。
・動画配信は、ZOOMのウェビナーを利用します。
・視聴にはZOOMの約款に同意し、アプリをダウンロードしていただく必要があります。
なお、イベントに参加する前に最新バージョンへのアップデートをお願いいたします。
・インターネットの繋がる環境でご参加ください（Wi-Fi環境をおすすめします）。
・通信環境により、音声・映像が途切れる可能性があります。
・接続にかかる通信費は、お客さま負担となります。

① 本セミナーの参加には、お申込みフォームより事前登録が必要となります。
右記2次元コード、または下記URLよりお申込みください。
URL：https://forms.gle/9NdxbvBD3bFNt6fp9

② セミナー開催の２営業日前までに、
セミナーの「視聴用ＩＤ・パスコード」をEメールでご連絡します。

③ セミナー当日は、10分前の14:50より入室開始予定です。

ZOOMをダウンロードされていない方は、事前にダウンロードをお願いします。
https://zoom.us/download

堀江 幸康 十六銀行 ソリューション営業部 海外サポート室 室長
20０2年に十六銀行に入社し、融資業務・外国為替業務等に従事。2015年から2年間、独立行政法人中小企業基盤整
備機構中部本部に出向し、支援機関に対する支援や経営相談業務等を担当。その後、2018年10月から、バンコク駐在員
事務所に駐在し、現地で取引先の海外ビジネス展開をサポート。2022年7月の帰任から現在まで、ソリューション営業部
海外サポート室に所属し、日本側で取引先の海外進出を支援。

加藤 大介 氏 株式会社STANDAGE 国内営業部 部長
2016年に名古屋大学文学部人文学科英語学専攻を卒業。新卒で兼松株式会社へ入社し、自動車・自動車部品や建機等
の貿易、海外出資会社との協業業務に従事。BtoB貿易分野のDXの遅れと可能性を確信し、2022年7月に株式会社
STANDAGEに参画。現在はセールス/事業開発の統括として、ユーザー・協業パートナーの開拓、事業化を推進。

岡村 竜也 氏 りそな決済サービス株式会社 常務執行役員
1988年にりそな銀行(旧大和銀行)に入社し、渉外・審査・企画業務を担当。2008年からは３ヶ店の支店長を歴任し、
営業店のマネジメント業務に従事。2016年から、りそな決済サービスで決済・ファクタリング業務全般に従事。2019年
から執行役員として営業本部を統括。

〇十六銀行 ソリューション営業部 海外サポート室 堀江 TEL 080-4635-7154
宇佐美 TEL  080-7246-3347

〇りそな決済サービス 東京本社 中村・春日 TEL 03-6832-7412
大阪支店 幸崎・杉本 TEL 06-6267-1152

【お申込みフォーム】

本セミナー参加申込にかかる個人情報は、主催者、セミナー運営者間で共有させていただきます。また、本申込に記載された個
人情報は、本セミナーの運営の他、主催者からのご案内に利用させていただきます。なお、個人情報の取扱いの詳細については、
各社のホームページをご覧ください。（共同利用を行う個人情報の管理において責任を有する者の名称：りそな総合研究所）

株式会社十六銀行 https://www.juroku.co.jp/privacy.html

りそなホールディングス https://www.resona-gr.co.jp/holdings/other/privacy/index.html

https://forms.gle/9NdxbvBD3bFNt6fp9
https://zoom.us/download
https://www.juroku.co.jp/privacy.html
https://www.resona-gr.co.jp/holdings/other/privacy/index.html

